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Flichenumsatz vor allem in Neubauten

Im ersten Halbjahr 2015 wurde in der Region Stuttgart am Lager- und
Logistikflachenmarkt im Segment der Flachen ab 5.000 m? ein Um-
satzvolumen von 97.000 m? erzielt. Verglichen mit dem ersten Halbjahr
des Vorjahres bedeutet dies einen Riickgang von rund 21 %. Bei den
registrierten Abschliissen handelte es sich fast ausschlieRlich um
GroRabschllsse von mehr als 10.000 m?.

Den Flachenumsatz der ersten sechs Monate des Jahres 2015 teilten
sich Industrie- und Handelsbetriebe nahezu gleichermalen. Damit
haben die Industriebetriebe ihre starke Prasenz auf dem Lager- und
Logistikflachenmarkt der Region Stuttgart beibehalten. Bereits im
Gesamtjahr 2014 wurde mehr als die Halfte der Flache von dieser
Branche umgesetzt.

Eigennutzer trugen mit 56.900 m? mehr als 58 % zum gesamten Fla-
chenumsatz des ersten Halbjahres 2015 bei. Nachdem im Gesamtjahr
2014 bereits mehr als vier Flinftel des Umsatzes in Neubauten erzielt

wurden, blieb der Anteil anhaltend hoch. Auch in der ersten Jahreshélf-
te 2015 entfiel mit 83 % der GroRteil des Flachenumsatzes auf Neu-
bauten. Insgesamt 48.000 m? Hallenflache in einer GroRenordnung ab
5.000 m? wurden im ersten Halbjahr 2015 im betrachteten Marktgebiet
fertiggestellt. Das sind rund 7.700 m? bzw. 14 % weniger als noch im
Vorjahreshalbjahr. Alle Flachen sind bereits durch Mieter oder Eigen-
nutzer belegt.

Die Spitzenmiete flir Lager- und Logistikflachen blieb im zweiten Quar-
tal 2015 unverandert bei 6,00 €/m*Monat und wird im Stuttgarter
Stadtgebiet und im Kreis Boblingen erzielt. Die Spitzenrendite ist seit
Ende 2009 kontinuierlich gesunken. Nach dem bisher starksten ver-
zeichneten Riickgang von 80 Basispunkten innerhalb der letzten drei
Monate, liegt sie aktuell auf einem Niveau von 5,50 %. Das Invest-
menttransaktionsvolumen lag im ersten Halbjahr 2015 bei tiber

50 Mio. €. Die groRte Transaktion fand in Vaihingen statt.

Umsaétze und Fertigstellungen

Umsatz = 5.000 m? (.000 m?)
davon = 10.000 m? (.000 m?)
davon in Neubauten (.000 m?)
davon durch Eigennutzer (.000 m?)
Fertigstellungen = 5.000 m? (.000 m?)

Mieten und Renditen

Spitzenmiete! (€/m?Monat) 6,00

Spitzenrendite! (%) 5,50

12-Monats-

Prognose
97,4 171,8 >
89,2 153,6 >
80,4 145,2 >
56,9 117,2 )
48,0 169,7 >

Verénderung zu Verénderung zu 12-Monats-

Q115 Q2 14 Prognose
0,0 % 0,0 % >
-0,80 -1,25 v

Das betrachtete Marktgebiet umfasst die Stadte Stuttgart und Heilbronn sowie die Landkreise Ludwigsburg, Boblingen, Esslingen, Géppingen, Heilbronn und den Rems-Murr-Kreis

"fiir Flachen = 5.000 m?
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